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01 « RESUMEN EJECUTIVO

Una propuesta de seguridad pensada para proteger y hacer crecer el negocio

El servicio combina personas, procesos, tecnologia y seguimiento comercial.

1. QUIENES SOMOS

En Cemturion Seguridad Privaa somes un sauipe oy El modelo busca reducir riesgos, ordenar
el ot e b et~ SO, S controles y facilitar decisiones del cliente.

Muestro proposito es brindar tranguilidad
a nuestros clientes meadiante un servicio confiable,
eficiente y personalizado.

:».‘.-'.%'||

Expericncia Paersomal Tecnologia Atencidn
w profesionalismo capacitado W superwilsiSm personalirada .

| ® Guardias y supervision orientados al contexto del cliente

CCTV, control de acceso y seguridad electrénica

Implementacion rapida, reportes y seqguimiento
PROPOSITO COMERCIAL

Convertir necesidades de sequridad en ® Atencion personalizada para empresas, residenciales y comercios
soluciones integrales, medibgies y de relacion
a largo plazo.

BNI Recurrente 24/7

Canales comerciales Modelo Atencion

PREVENCION TECNOLOGIA PERSONAS RESULTADOS
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02 - PORTAFOLIO

Servicios integrales de seguridad

Una arquitectura modular para adaptar la solucion al nivel de riesgo y operacion.

Seguridad privada

Guardias para instalaciones, comercios,
residenciales, eventos y proyectos.

Seguridad residencial

Proteccion para hogares, PH y comunidades con
soluciones a la medida.

Seguridad electrénica

Sistemas de vigilancia, alarmas y herramientas de
prevencion.

Tecnologia CCTV

Monitoreo, instalacién y apoyo a la supervision
mediante videovigilancia.

Control de accesos

Gestion de ingreso y salida de personas, visitantes
y vehiculos.

Consultoria y capacitacion

Evaluacion de riesgos, protocolos y
acompafiamiento operativo.

2. NUESTROS SERVICIOS

Soluciones integrales de seguridad

O, ¥ A
Seguridad Tecnologia CCTV Seguridad
Privada Monsioree y cantrel Residencial
Guardan de saguridad deiratalsciones. Protmccidn para hogares
parn 1ide Upo o instaliciond.  fernilas,
r
b 3)
£ b4
Contral de Accesos Seguridad Consultoria y
it et o el Electronica Capacitacion
wititmnhes y wehicolos, Stateman de slarma, Evahuacisin de riesgen.
wideo wgllancia y mis. ¥ protocokon de sequridad.

PRINCIPIO DE DISENO

operacion, presupuesto y nivel de servicio
requerido.

Cada propuesta se construye alrededor del riesgo,

CENTURION SEGURIDAD PRIVADA
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03 - MERCADO OBJETIVO

Cliente ideal y sectores de mayor afinidad

Foco comercial sobre organizaciones que necesitan continuidad operativa, control y prevencion.

PERFILES
3. CLIENTE IDEAL

Empresas y organizaciones que necesitan proteger:
Empresas

Oficinas, industrias, bodegas y centros de distribucion.

gl = A 18 B

Empresas Comercios Residenciales Constructoras PHy
Administradores

Comercios

Locales, cadenas, estacionamientos y operaciones con flujo de clientes.

Sectores clave

¢ Industrias y plantas

Residenciales

PH, comunidades, ur

¢ Hoteles y restaurantes

opiedades privadas.

CENTURIGN

SECUNIDS D PRNADA

Instituciones prive

Construccion

Proyectos con activos, materiales, perimetros y accesos criticos.

SECTORES CLAVE .
PH y administradores

Operaciones g leren orden de acceso, rondas y supervision.

Bodega ntros de distribucién L | | 1 I
Loy . Ll s . I

Bodegas y distribucion ® Industrias y plantas ® Hoteles y restaurantes ® Estacionamientos ® Eventos y espectaculos Instituciones privadas
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04 - PROPUESTA DE VALOR

Mas que guardias: un sistema de prevencion

La diferenciacion se apoya en servicio, tecnologia, supervision y seguimiento.

Personal confiable Supervision continua 4. PROPUESTA DE VALOR

"Mas que guardias, somos aliados en la prevencion.”

Seleccion, capacitacién, uniformesy Reportes, rondas y sequimiento para
disciplina operativa. sostener el estandar. " -
P ) @ ®
gy L) 5

Personal Supervision Tecnelogia EEpUESE Soluciones

confiable continua de vanpuardia personalizadas ‘
Tecnologia de vanguardia Respuesta inmediata : s -

;Por que elegir Centurion?

CCTV y herramientas de control para Canales de atencién y coordinacién ante
elevar visibilidad. incidentes.

T

¢Por qué elegir Centurion?

. . . . e PROMESA COMERCIAL
Experiencia comprobada ¢ personal capacitado y uniformado ¢ supervisién y reportes

constantes ¢ atencién rapida y cercana ¢ planes flexibles. Y .
La sequridad no debe comenzar cuando ocurre un

problema; debe comenzar antes.”
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05 - MODELO DE NEGOCIO

Relaciones de largo plazo y servicios recurrentes

La l6gica comercial busca convertir una primera necesidad en una relacion integral y sostenible.

1. Contratos mensuales

Servicio de seguridad privada ajustado a la operacién del cliente.

=iy CENTURION

% | SEGURIDAD PRIVADA

*

SEGURIDA® PLAN DE NEGOCIO
0 DI TAL

Siguridad que

”’f”’”?”’

PRIVADA,

¢ mdtadvs

2. Servicios especiales

Eventos, coberturas temporales y necesidades puntuales.

3. Servicios complementarios

Supervision, evaluaciones, tecnologia, capacitaciéon y soporte.

3. CLIENTE IDEAL

Empresasy organizaciones que necesitan proteger:

6. ESTRATEGIA COMERCIAL Y BNI
Ms contactos, ms oportunidades, mds negocios.

En BNI buscamos:

9. OBJETIVOS DE CRECIMIENTO
Resuitados medbles, metas

1. QUIENES SOMOS 2. NUESTROS SERVICIOS
H Soluciones integrales de seguri
(‘ll s\ % %
. SeuriDs®
;
S |, | i,
4. PROPUESTA DE VALOR 5. MODELO DE NEGOCIO
"“Més que guardias, somos aliados en la prevencion.” Relaciones a largo plazo, con un enfoque en la calidad.
B @ ©
centumion Ty ¥ | @
\. > |
! Al s
7. REFERIDO IDEAL PARA BNI 8. PROCESO DE VENTA
Cuando alguien diga... Acompafiamos en cada paso
“La seguridad no debe comer
e
10. INVERSION 11. CONTACTANOS
s P ’ o
@ 6998-4675 S *
: ‘ \ [ e
./ " CEN

TURI e

META

Ingresos recurrentes + referidos + expansion de servicios
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06 - BNI / NETWORKING

Mas contactos, mas oportunidades, mas negocios

El objetivo no es “vender seguridad” en abstracto: es activar conversaciones con personas que ya detectan una necesidad.

6. ESTRATEGIA COMERCIAL Y BNI

Mas contactos, mas oportunidades, mas negocios.

En BNI buscamos: 52

To noe
roflares

COMEXIONES %E

QUE GENERAN
HEGOCIOS

Crecodnmgg
opartunidades

£

Hew drrerifibiries
Oferd Cdifeciaas

Referidos calificados

Presentaciones a duefios, gerentes, administradores y
responsables de seguridad.

CENTURION SEGURIDAD PRIVADA

Alianzas estratégicas

Construcciéon, administracion de PH, facilities,

tecnologia y servicios B2B.

7. REFERIDO IDEAL PARA BNI

Cuando alguien diga...

Buscamos personas que:

¥ SRAn propeetanios, perentes o administradones

"Necesitamos mejorar nuestra seguridad,
queremos abrir una nueva sucursal o
estamos construyendo”,

piensa en Centuridn.

No necesitas venderle,
solo preséntame,

Maﬂé&( gxiﬂd‘tzg-

Elpcuthe de Vorlas

Reuniones1a 1

Diagnéstico breve + propuesta de valor + préoximo
paso acordado.
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07 « REFERIDO IDEAL

La referencia perfecta empieza con una frase concreta

En BNI, el mensaje debe ser facil de recordar y de repetir.

CUANDO ALGUIEN DIGA...

“Necesitamos mejorar nuestra
seguridad, queremos abrir una
nueva sucursal o estamos
construyendo...”

piensa en Centurion.

NO NECESITAS VENDERLE.
SOLO PRESENTARME.

CENTURION SEGURIDAD PRIVADA

Buscamos personas que...

Sean propietarios, gerentes o administradores

Estén abriendo un negocio o ampliando

Tengan proyectos de construccion

Administren PH o bodegas

Necesiten control de acceso o CCTV

No estén satisfechos con su proveedor actual

Proteccion « Prevencion « Confianza 8



08 - PROCESO COMERCIAL

Acompanamos al cliente desde el diagnoéstico hasta la fidelizacion

Un proceso visible reduce friccion, ordena expectativas y crea oportunidades de venta adicional.

Contacto Diagnéstico Propuesta Negociacion Implementacion Seguimiento Fidelizacion
Presentacion inicial y Necesidades, riesgos y Alcance, recursos y Ajustes, condiciones 'y Personal, protocolos y Supervision, reportes y Renovacién, referidos y
agenda. operacioén. servicio. cierre. tecnologia. mejoras. expansion.

Principio operativo  Diagnosticar = proteger — supervisar - mejorar - crecer junto al cliente.
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09 « CRECIMIENTO

Objetivos comerciales y métricas para controlar el avance

Los indicadores permiten convertir networking y prospeccién en un sistema comercial repetible.

9. OBJETIVOS DE CRECIMIENTO

Nuevos contratos Retencion de clientes Resutados medibles, metzs alcanzables
Crecimiento de cartera Calidad del servicio .

Referidos generados Servicios adicionales s i P
Eficiencia BNI Expansién por cuenta ¥ Lo it en promolonis di [ marca

Indicadores sugeridos de gestion mensual

PY OBJETIVO Convertir clientes satisfechos en promotores de la
Reuniones 1 a 1y citas comerciales marca.

Visitas de diagnostico realizadas

Propuestas enviadas / cerradas

Tiempo de respuesta al prospecto

Referidos convertidos en oportunidades
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10 « INVERSION

Planes adaptados a cada necesidad

La inversion se cotiza después del diagndstico y depende del alcance, ubicacidn, horario, tecnologia y nivel de servicio.

BASE

Vigilancia esencial

Servicio de seguridad ajustado a operacion y
horarios.

COTIZACION PERSONALIZADA

PLUS

o 7

Seguridad + supervision

Incluye seguimiento, reportes y controles de
supervision.

COTIZACION PERSONALIZADA

INTEGRAL

Seguridad + tecnologia

Integra vigilancia, CCTV/control y
acompafiamiento.

{ COTIZACION PERSONALIZADA

INCLUYE SEGUN ALCANCE Personal capacitado

Supervision y reportes

Uniformes y equipos Soporte y atencion continua

CENTURION SEGURIDAD PRIVADA
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HABLEMOS DE COMO
PODEMOS PROTEGER SU
OPERACION

Maribel Sanchez

Ejecutiva de Ventas * Centuridon Seguridad Privada

6998-4675

maribel.sanchez@centurionseguridad.net

www.centurionseguridad.net

Hato Pintado, Calle 79B Oeste E49,
Ciudad de Panaméa
Oficina: +507 8311508

“Mads que seguridad, aliados en tu tranquilidad.”

Proteccion ¢ Prevencion * Confianza
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