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CENTURIÓN
SEGURIDAD PRIVADA

PLAN DE NEGOCIO
Y PORTAFOLIO COMERCIAL
Seguridad que genera confianza y resultados. Presentación ejecutiva • BNI • Prospección • Propuesta de valor

Maribel Sánchez  |  Ejecutiva de Ventas
6998-4675  •  maribel.sanchez@centurionseguridad.net
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0 1  •  R E S U M E N  E J E C U T I V O

Una propuesta de seguridad pensada para proteger y hacer crecer el negocio
El servicio combina personas, procesos, tecnología y seguimiento comercial.

PRO P ÓS I TO  CO M ER C I A L

Convertir necesidades de seguridad en 
soluciones integrales, medibles y de relación 
a largo plazo.

PREVENCIÓN TECNOLOGÍA PERSONAS RESULTADOS

El modelo busca reducir riesgos, ordenar 
controles y facilitar decisiones del cliente.

Guardias y supervisión orientados al contexto del cliente

CCTV, control de acceso y seguridad electrónica

Implementación rápida, reportes y seguimiento

Atención personalizada para empresas, residenciales y comercios

BNI
Canales comerciales

Recurrente
Modelo

24/7
Atención
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0 2  •  P O R TA F O L I O

Servicios integrales de seguridad
Una arquitectura modular para adaptar la solución al nivel de riesgo y operación.

Seguridad privada

Guardias para instalaciones, comercios, 
residenciales, eventos y proyectos.

Tecnología CCTV

Monitoreo, instalación y apoyo a la supervisión 
mediante videovigilancia.

Seguridad residencial

Protección para hogares, PH y comunidades con 
soluciones a la medida.

Control de accesos

Gestión de ingreso y salida de personas, visitantes 
y vehículos.

Seguridad electrónica

Sistemas de vigilancia, alarmas y herramientas de 
prevención.

Consultoría y capacitación

Evaluación de riesgos, protocolos y 
acompañamiento operativo.

PR INCIP IO D E  D ISE ÑO

Cada propuesta se construye alrededor del riesgo, 
operación, presupuesto y nivel de servicio 
requerido.
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0 3  •  M E R C A D O  O B J E T I V O

Cliente ideal y sectores de mayor afinidad
Foco comercial sobre organizaciones que necesitan continuidad operativa, control y prevención.

PERFILES

Empresas
Oficinas, industrias, bodegas y centros de distribución.

Comercios
Locales, cadenas, estacionamientos y operaciones con flujo de clientes.

Residenciales
PH, comunidades, urbanizaciones y propiedades privadas.

Construcción
Proyectos con activos, materiales, perímetros y accesos críticos.

PH y administradores
Operaciones que requieren orden de acceso, rondas y supervisión.

SECTORES CLAVE

Bodegas y distribución Industrias y plantas Hoteles y restaurantes Estacionamientos Eventos y espectáculos Instituciones privadas
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0 4  •  P R O P U E S TA  D E  V A L O R

Más que guardias: un sistema de prevención
La diferenciación se apoya en servicio, tecnología, supervisión y seguimiento.

Personal confiable
Selección, capacitación, uniformes y 
disciplina operativa.

Supervisión continua
Reportes, rondas y seguimiento para 
sostener el estándar.

Tecnología de vanguardia
CCTV y herramientas de control para 
elevar visibilidad.

Respuesta inmediata
Canales de atención y coordinación ante 
incidentes.

Soluciones a la medida
Alcance, frecuencia y recursos definidos 
según necesidad.

¿Por qué elegir Centurión?

Experiencia comprobada • personal capacitado y uniformado • supervisión y reportes 
constantes • atención rápida y cercana • planes flexibles.

PROMESA COMERCIAL

“La seguridad no debe comenzar cuando ocurre un 
problema; debe comenzar antes.”
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0 5  •  M O D E L O  D E  N E G O C I O

Relaciones de largo plazo y servicios recurrentes
La lógica comercial busca convertir una primera necesidad en una relación integral y sostenible.

1. Contratos mensuales

Servicio de seguridad privada ajustado a la operación del cliente.

2. Servicios especiales

Eventos, coberturas temporales y necesidades puntuales.

3. Servicios complementarios

Supervisión, evaluaciones, tecnología, capacitación y soporte.

M E TA Ingresos recurrentes + referidos + expansión de servicios

6



CENTURIÓN SEGURIDAD PRIVADA Protección • Prevención • Confianza

0 6  •  B N I  /  N E T W O R K I N G

Más contactos, más oportunidades, más negocios
El objetivo no es “vender seguridad” en abstracto: es activar conversaciones con personas que ya detectan una necesidad.

Referidos calificados
Presentaciones a dueños, gerentes, administradores y 
responsables de seguridad.

Alianzas estratégicas
Construcción, administración de PH, facilities, 
tecnología y servicios B2B.

Reuniones 1 a 1
Diagnóstico breve + propuesta de valor + próximo 
paso acordado.
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0 7  •  R E F E R I D O  I D E A L

La referencia perfecta empieza con una frase concreta
En BNI, el mensaje debe ser fácil de recordar y de repetir.

CUANDO ALGUIEN DIGA…

“Necesitamos mejorar nuestra 
seguridad, queremos abrir una 
nueva sucursal o estamos 
construyendo…”

piensa en Centurión.
NO NECESITAS VENDERLE.
SOLO PRESENTARME.

Buscamos personas que…

Sean propietarios, gerentes o administradores

Estén abriendo un negocio o ampliando

Tengan proyectos de construcción

Administren PH o bodegas

Necesiten control de acceso o CCTV

No estén satisfechos con su proveedor actual
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0 8  •  P R O C E S O  C O M E R C I A L

Acompañamos al cliente desde el diagnóstico hasta la fidelización
Un proceso visible reduce fricción, ordena expectativas y crea oportunidades de venta adicional.

01

Contacto

Presentación inicial y 
agenda.

02

Diagnóstico

Necesidades, riesgos y 
operación.

03

Propuesta

Alcance, recursos y 
servicio.

04

Negociación

Ajustes, condiciones y 
cierre.

05

Implementación

Personal, protocolos y 
tecnología.

06

Seguimiento

Supervisión, reportes y 
mejoras.

07

Fidelización

Renovación, referidos y 
expansión.

Principio  operativo Diagnosticar  proteger  supervisar  mejorar  crecer junto al cliente.→ → → →
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0 9  •  C R E C I M I E N T O

Objetivos comerciales y métricas para controlar el avance
Los indicadores permiten convertir networking y prospección en un sistema comercial repetible.

Nuevos contratos
Crecimiento de cartera

Retención de clientes
Calidad del servicio

Referidos generados
Eficiencia BNI

Servicios adicionales
Expansión por cuenta

Indicadores sugeridos de gestión mensual

Reuniones 1 a 1 y citas comerciales

Visitas de diagnóstico realizadas

Propuestas enviadas / cerradas

Tiempo de respuesta al prospecto

Referidos convertidos en oportunidades

OBJETIVO Convertir clientes satisfechos en promotores de la 
marca.
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1 0  •  I N V E R S I Ó N

Planes adaptados a cada necesidad
La inversión se cotiza después del diagnóstico y depende del alcance, ubicación, horario, tecnología y nivel de servicio.

B A S E

Vigilancia esencial

Servicio de seguridad ajustado a operación y 
horarios.

COTIZACIÓN PERSONALIZADA

P L U S

Seguridad + supervisión

Incluye seguimiento, reportes y controles de 
supervisión.

COTIZACIÓN PERSONALIZADA

I N T E G R A L

Seguridad + tecnología

Integra vigilancia, CCTV/control y 
acompañamiento.

COTIZACIÓN PERSONALIZADA

INCLUYE SEGÚN ALCANCE Personal capacitado Supervisión y reportes Uniformes y equipos Soporte y atención continua
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HABLEMOS DE CÓMO
PODEMOS PROTEGER SU 
OPERACIÓN

Maribel Sánchez
Ejecutiva de Ventas • Centurión Seguridad Privada

6998-4675
maribel.sanchez@centurionseguridad.net

www.centurionseguridad.net

Hato Pintado, Calle 79B Oeste E49,
Ciudad de Panamá
Oficina: +507 8311508

“Más que seguridad, aliados en tu tranquilidad.”

Protección • Prevención • Confianza
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